
Aqua Service Schwerin Beratungs- und Betriebsführungsgesellschaft mbH

Im Zusammenhang mit dem Bewerbungsverfahren anfallende Kosten (z. B. Reisekosten) werden nicht erstattet.

Stadtwerke Schwerin GmbH (SWS)
Bereich Personal und Recht
Postfach 16 02 05
19092 Schwerin  oder per Mail an: personal@swsn.de

Die Aqua Service Schwerin Beratungs- und Betriebsführungsgesellschaft mbH ist seit 1993 mit Laborleistun-
gen und fachkundiger Beratung rund um das Thema Wasser am Markt etabliert. Die Wurzeln des Unterneh-
mens gründen auf verschiedenen Betriebslaboratorien von Unternehmen der Wasserver- und Abwasserent-
sorgung die seit den 1960er Jahren bestanden.

Ihre Bewerbung senden Sie bitte mit Angabe des frühestmöglichen Eintrittstermins bis zum 
18.03.2021, 12.00 Uhr an: 

Vertriebsleitung (m/w/d)

• abgeschlossenes Studium (Diplom/Master), vorzugsweise mit naturwissenschaftlichem Hintergrund
• ständige Fortbildungen auf dem Fachgebiet
• Kenntnisse: gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 
• versiert im Umgang mit MS-Office; sehr hohe Flexibilität; hohes Engagement; kundenorientierte strukturierte 

Arbeitsweise, Zuverlässigkeit sowie die Fähigkeit, komplexe Zusammenhänge schnell zu erfassen
• Führerscheinklasse B

I. Akquisition und Vertrieb sämtlicher Dienstleistungen (z. B. Analytikdienstleistungen, Beratungsdienstleistungen, 
technischen Service und Softwareprodukte) der AQS:

• Steuerung aller Vertriebsaktivitäten (Außendienst und Kundenmanagement)
• Identifikation und Akquisition von Neukunden sowie die Betreuung, Beratung, Pflege und strategische Weiter- 

entwicklung von Bestandskunden
• Entwicklung und Umsetzung einer konzeptionellen Vertriebsstrategie zur Ausrichtung der Unternehmensaktivitäten 

und der Ermittlung von entsprechenden Potentialen
• Analyse von Geschäftsprozessen und Bedürfnissen der Kunden in verkaufsorientierten Beratungsgesprächen 
• Bearbeitung von Ausschreibungen und die Angebotserstellung von Projekten gemeinsam mit den Teammitgliedern
• Durchführung von Wettbewerbsanalysen in Verbindung mit der Identifikation etwaiger Übernahmekandidaten
• Produktplanung und Marketing
• Erarbeitung eines strategischen Vertriebsontrollings in enger Zusammenarbeit mit der Gesamtlaborleitung/      
      Geschäftsführung
• Pflege der Kundendatei bzw. des CRM-Moduls des LIMS

• eine tarifgerechte Entlohnung nach TV-V (Haustarifvertrag)
• 39h Woche
• 30 Tage Urlaub im Kalenderjahr, 24.12. und 31.12. zusätzlich frei
• Jobticket
• Dienstwagen

Ihre Aufgaben: 

Wir bieten Ihnen: 

Wir erwarten von Ihnen:

Wir suchen zur Verstärkung unseres Teams zum nächstmöglichen 
Zeitpunkt, in Vollzeit (39h/Woche), unbefristet eine


